
Agumas dicas sobre marketing multinivel
Neg&oacute;cios de Marketing Multinivel  Existem dois factores que far&atilde;o com que a tua reten&ccedil;&atilde;o de distribuidores aumente

espectacularmente. &nbsp; A primeira &eacute;: &nbsp; Inscreve apenas as pessoas que querem realmente trabalhar contigo. &nbsp; Ou seja, deves

filtrar e seleccionar as pessoas adequadas ao teu neg&oacute;cio, ao teu estilo de trabalho, a ti. Atrai e &ldquo;hipnotiza&rdquo; esse grupo de

pessoas, e f&aacute;-las vir at&eacute; ti. &Eacute; simples quando sabes como faz&ecirc;-lo. Os grandes mestres trabalham este conceito e

v&ecirc;em-no como uma das chaves do seu sucesso. &nbsp; Antes de vender, deves identificar o teu p&uacute;blico-alvo. &nbsp; Ou seja, procura

onde est&atilde;o as pessoas que querem aquilo que tu tens para oferecer, que est&atilde;o em busca de um neg&oacute;cio como o teu. Essas

pessoas &eacute; que estar&atilde;o dispostas a trabalhar contigo quando se unirem &agrave; tua equipa. Concentra a tua energia apenas nesse

grupo de pessoas. &nbsp; Atrai-as e capta a aten&ccedil;&atilde;o delas. Mostra-lhes o teu sistema de marketing. Seduze-las e demonstra-lhes que

&eacute;s o melhor patrocinador que podem ter. S&ecirc; um aut&ecirc;ntico profissional. &nbsp; Deixa de tentar convencer as pessoas que a tua

empresa &eacute; a melhor, que o teu produto &eacute; &uacute;nico e que o teu plano de comiss&otilde;es &eacute; excelente. Poupa tempo e

energia para aqueles que realmente querem estar a teu lado. Trabalha apenas com esses. &nbsp; Eu n&atilde;o recruto ningu&eacute;m, repito,

ningu&eacute;m, que n&atilde;o se enquadre no perfil que me interessa. Ponto final. N&atilde;o tenho tempo a perder, e n&atilde;o estou disposto a

&ldquo;montar um centro de atendimento&rdquo;&hellip; este &eacute; o meu estilo. &nbsp; O segundo factor que te ir&aacute; ajudar a melhorar a

tua reten&ccedil;&atilde;o &eacute;: &nbsp; Oferece-lhes uma solu&ccedil;&atilde;o, um sistema de trabalho que os ajude a ganhar dinheiro logo de

in&iacute;cio. &nbsp; Tem l&oacute;gica. Uma vez que atrais apenas as pessoas que est&atilde;o realmente interessadas em trabalhar, n&atilde;o

podes deix&aacute;-las com um problema em m&atilde;os: lidar com um neg&oacute;cio novo, do qual nada percebem nem sabem como

desenvolv&ecirc;-lo. &nbsp; &Eacute; muito importante que tu, enquanto seu patrocinador, tenhas um sistema de marketing que os ensine a

come&ccedil;ar DESDE LOGO a trabalhar e a ganhar dinheiro. Um sistema homog&eacute;neo, que tanto funcione para novos e veteranos,

atrav&eacute;s do qual todos possam desenvolver o neg&oacute;cio e ter sucesso. &nbsp; Recorda que as pessoas se unem a outras pessoas, e

n&atilde;o &agrave;s companhias. Por isso, s&ecirc; o tipo de pessoa &agrave; qual qualquer um deseja unir-se. A tua empresa, o teu produto, o teu

plano de comiss&otilde;es n&atilde;o s&atilde;o o mais importante. &nbsp; O importante &eacute;s tu e o sistema de trabalho que tens para a tua

equipa. 
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